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LEONI sehr erfolgreich ins Geschaftsjahr 2018 gestartet
Finanzielle Highlights des Q1/2018

> Organisches Umsatzplus von 13,5 % gegentuber Vorjahr fihrte zu Rekordumsatz von mehr als
1,3 Mrd. € in Q1 2018

> Profitabilitat weiter verbessert
- i Y i
Finanzielle > EBIT-Anstieg um 13 % auf 63,0 Mio. €
Highlights > Bereinigt um Sondereffekte wuchs die EBIT-Marge von 4,5 % auf 4,9 %
> Gesamtjahres-Prognose 2018 bestatigt:

> Umsatz: =25 Mrd. €
> EBIT: 215 — 235 Mio. €
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Dynamisches Orderbuchwachstum
Geschafts-Highlights des Q1/2018

> Anhaltend dynamische Entwicklung des Auftragseingangs in der Wiring Systems Division
(WSD):

> 1,1 Mrd. € in Q1/2018

Geschafts-

Highlights > 12 % des Auftragseingangs fur E-Mobility (Hoch- und Niedervoltkabelsysteme)
> Hohe Investitionen der Wiring Systems Division in signifikanten Kapazitatsausbau

> Unternehmensbereich Wire & Cable Solutions prasentierte LEONIQ, eine
Schlisseltechnologie fir intelligente Kabel
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IFRS-15-Effekte auf einen Blick

Absolute Auswirkungen auf Konzernumsatz und -EBIT

UMSATZ-EFFEKT
(Q1/2017 VERSUS Q1/2018 IN MIO. €)

Q1 Q2 -1,3 Q3 4

-18,7

M 2017
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EBIT-EFFEKT
(Q1/2017 VERSUS Q1/2018 IN MIO. €)

4,1

3,0 27

Q1 Q2 lzs I4

e .41

Il 2018
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Starkes zweistelliges organisches Wachstum
Konzernumsatz Q1

UMSATZ (MIO. €)* UMSATZBRUCKE Q1/2017 — Q1/2018 (MIO. €)
+8,6%
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* Einschlie8lich IFRS-15-Auswirkungen: Q1/2017: +16,3 Mio. €; Q1/2018: +20,6 Mio. € @
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Operative Performance wesentlich verbessert
EBIT / bereinigtes EBIT Q1

EBIT (MIO. €)* /| MARGE (%) UBERLEITUNG AUF BEREINIGTES EBIT Q1/2017 — Q1 2018 (MIO. €)
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* Einschlie3lich IFRS-15-Auswirkungen: Q1/2017: +3,0 Mio. €, Q1/2018: +4,1 Mio. €
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Gewinn je Aktie steigt um mehr als 20%
Nettogewinn und Gewinn je Aktie Q1

NETTOGEWINN (MIO. €) GEWIN JE AKTIE (MIO. €)

@ 44

1,34

1,11

Q1 2017 Q1 2018 Q1 2017 Q1 2018
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Solide Bilanz mit stabiler Eigenkapitalquote von 33 %

Bilanzstruktur

AKTIVA (MIO. €)

PASSIVA (MIO. €)

3.141 3.145

Zahlungsmittel 171 185
und Aquivalente

I Sonstige kurzfristige
Vermogenswerte

Langfristige
] Vermogenswerte

1.395

31.03.2017 31.12.2017

8 Presse-Telko Q1/2018

31.03.2018

3.141

1.409

749

983

31.03.2017

3.145

1.479

626

1.042

31.12.2017

3.303
Kurzfristige
Verbindlichkeiten
1.591
Langfristige
Verbindlichkeiten
628 . .
I Eigenkapital
1.084
31.03.2018
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Solide Finanzlage unterstutzt Wachstumsstrategie
Wichtige Bilanz-Positionen

EQUITY, NET FINANCAL DEBT AND NET WORKING CAPITAL (€ MN)

© © © = oo

1.084
983
©
479
406
I 320 I 297

1.042 B Net financial debt
31.03.2017 31.12.2017 31.03.2018

Net working capital
° Eigenkapitalquote

517
385 ° Gearing ratio
Net working capital/
Rollierender

12-Monats-Umsatz
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Free Cashflow durch hohere Betriebsmittel und Investitionen beeinflusst
Veranderung der liquiden Mittel in Q1 2018

CASHFLOW-POSITIONEN Q1/2018 (MIO. €)

185

-40
+20
-71
Liquide Mittel Operativer CF CF Liquide Mittel
Ende Q1 2017 CF Investitions- Finanzierungs- Q12018
tatigkeit tatigkeit
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Starkes organisches Wachstum und signifikant verbesserte Profitabilitat
Umsatz und EBIT Q1 — Wiring Systems Division (WSD)

UMSATZ (MIO. €)* EBIT (MIO. €)**

> Starkes organisches

Umsatzwachstum von 15%
@ +60,6% > Deckungsbeitrage durch
842 hohere Umsatze
> Positives Entwicklung des
chinesischen JV

147

> Bereinigtes EBIT um 45%
erhoht

> Bereinigte EBIT-Marge von
3.9% auf 5.1% gestiegen

Q1 2017 Q12018 Q1 2017 Q1 2018

* einschl. IFRS 15-Auswirkungen: Q1/2017: +16,3 Mio. €; Q1/2018: +20.6 Mio. € ** einschl. IFRS 15-Auswirkungen: Q1/2017: +3,0 Mio. €; Q1/2018: +4,1 Mio. €
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Zweistelliges organisches Umsatzwachstum von 11%
Umsatz und EBIT Q1 — Wire & Cable Solutions (WCS)

UMSATZ (MIO. €) EBIT (MIO. €)

> Starkes organisches

Umsatzwachstum von 11%,
hauptséachlich aufgrund des
Automotive-Geschafts

> Ausgleich von
Einnahmeverlust durch
Verkauf der BG ES und
negativen Wahrungs-
effekten

475 486

> EBIT durch Kupferpreis und
Wahrungseffekte belastet

> Bereinigte EBIT-Marge sinkt

Q1 2017 Q12018 Q1 2017 Q1 2018
von 5,3% auf 4,5%
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Dynamische Entwicklung des Auftragseingangs mit steigendem EV-Antell

Auftragsbuch

AUFTRAGSEINGANG (MRD. €)

1,6
+78%

]_ davon EV

0,9 0,13 Mrd. €
]_ davon EV
H 0,16 Mrd. €
Q1 2017 | Q12018
B \Wiring Systems (WSD)
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AUFTRAGSBESTAND (MRD. €)

21,9 @ 22,3

0.31
davon EV
4,4 Mrd. €

0.32
davon EV
4,5 Mrd. €

31.12.2017 31.03.2018

Wire & Cable Solutions (WCS)
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LEONI investiert weiterhin in profitables Wachstum

Prognose 2018 und Mittelfrist-Ausblick

Umsatz: 2 5 Mrd. €
> WSD: ~ 3,2 Mrd. €
> WCS: ~ 1,8 Mrd. €

EBIT: 215 - 235 Mio. €
> WSD: 135-145 Mio. €
> WCS: 80-90 Mio. €

ZAONRS

CAPEX: 5% vom Umsatz*

Positiver Free Cashflow (vor
Dividendenausschiuttung)

* ohne Investitionen fir die ,Fabrik der Zukunft®
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Umsatz: > 5% CAGR** 2018-2020

EBIT-Marge: 2 5%

CAPEX: 5% vom Umsatz

Positiver Free Cashflow (nach
Dividendenausschuttung)

** Durchschnittliche jahrliche Wachstumsrate

LEONI



Q & A-Runde




Kontakt

Media Relations

Sven Schmidt

Telefon  +49 911 2023-467
Fax +49 911 2023-10467
E-Mall presse@leoni.com

www.leoni.com
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Disclaimer

This presentation includes forward-looking statements that are subject to risks and uncertainties, including those pertaining to the
anticipated benefits to be realised from the proposals described herein. This presentation contains

a number of forward-looking statements including, in particular, statements about future events, future financial performance, plans,
strategies, expectations, prospects, competitive environment, regulation and supply and demand. LEONI has based these forward-looking
statements on its views with respect to future events and financial performance. Actual financial performance of the entities described herein
could differ materially from that projected in the forward-looking statements due to the inherent uncertainty of estimates, forecasts and
projections, and financial performance may be better or worse than anticipated. Given these uncertainties, readers should not put undue

reliance on any forward-looking statements.

Forward-looking statements represent estimates and assumptions only as of the date that they were made.
The information contained in this presentation is subject to change without notice and LEONI does not undertake any duty to update the
forward-looking statements, and the estimates and assumptions associated with them, except to the extent required by applicable laws and

regulations.
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